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相
談
が
ス
タ
ー
ト
す
る
と
、は
じ

め
は
そ
れ
ぞ
れ
の
課
題
に
じ
っ
く
り

と
耳
を
傾
け
て
お
話
を
伺
い
ま
す
。

　

ご
相
談
に
来
ら
れ
た
方
の
目
線

に
合
わ
せ
て
、ま
ず
何
か
ら
手
を
付

け
た
ら
い
い
か
を
一
緒
に
考
え
、課
題

■
た
か
や
ま
ビ
ジ
ネ
ス

　
相
談
窓
口

利
用
時
間　

毎
月
第
２
木
曜
日（
祝

日
の
場
合
は
第
３
木
曜
日
）

　

午
前
11
時
〜
午
後
５
時

場
所　

市
役
所（
花
岡
町
２
）

利
用
方
法　

相
談
日
の
前
日
ま
で
に

TEL
・
FAX
で
お
申
し
込
み
く
だ
さ
い
。

　

こ
の
ほ
か
、県
の
よ
ろ
ず
支
援
拠
点

と
高
山
サ
テ
ラ
イ
ト
相
談
窓
口
も
あ

り
ま
す
。

■
県
よ
ろ
ず
支
援
拠
点

場
所　

ふ
れ
あ
い
福
寿
会
館
10
階

（
岐
阜
市
薮
田
南
５
）

解
決
へ
の
道
筋
を
導
き
出
し
て
い
き

ま
す
。

　

そ
し
て
、次
回
の
相
談
ま
で
に
何

を
ど
こ
ま
で
進
め
る
の
か
計
画
を

立
て
て
、１
回
の
相
談
は
終
了
し
ま

す
。

■
県
よ
ろ
ず
支
援
拠
点

　
高
山
サ
テ
ラ
イ
ト
相
談
窓
口

相
談
日　

毎
週
水
曜
日
と
木
曜
日
の

午
前
9
時
〜
午
後
4
時

場
所　

飛
驒
地
域
地
場
産
業
振
興
セ

ン
タ
ー（
天
満
町
５
）

利
用
方
法　

事
前
申
込
不
要
で
す
。

直
接
ご
来
場
く
だ
さ
い
。

課
題
解
決
へ
の
プ
ロ
セ
ス

お
気
軽
に
ご
相
談
を

■これまでの相談事例■
窓口にはさまざまな相談が寄せられます。その相談に対する
コーディネーターのアドバイスの一例を紹介します。

趣味で始めたお菓子づくりを、本格的な
事業にしたい。

以前売れていた商品が、売れなくなって
しまった。

下請け体質から脱却して、自社商品を開
発したい。

作っても作っても、利益が出せなくて困っ
ています。

【アドバイス】
■価格やパッケージ、ネーミングも
大切な要素です。他の事例を参考
に一緒に考えます。
■地元のイベントなどに出品し、商
品や売り方のヒント、お客様の声を
集めましょう。

【アドバイス】
■世の中のトレンドやヒット商品の推移に目を向けましょ
う。競合する商品を分析し、なぜ売れるのかを一緒に考え
ます。
■売り場や売り方を見直しましょう。
■パッケージやネーミングを変えることで、また売れるよう
になることもあります。

【アドバイス】
■自社の強みを洗い出しましょ
う。従業員の能力を再発見し、
商品開発の方向性を考えるた
め、現場にお伺いする場合もご
ざいます。
■よろず支援拠点で開催する「商品開発」のワークショッ
プに参加してみましょう。

【アドバイス】
■流通ルートを見直してはどうで
しょうか。また、生産者の顔が見え
ることもポイントです。
■二次加工品の生産（委託）をする
と、市場に出せないものや廃棄する
ものなどのロスを減らせます。

相談者　創業を目指す方

相談者　企業経営者

相談者　ものづくり企業経営者

相談者　農作物生産者

申　

込

問
合
先

商
工
課 

☎
35-

３
１
４
４

35-

３
１
６
７

FAX

問
合
先

県
よ
ろ
ず
支
援
拠
点 

☎
０
５
８-

２
７
７-

１
０
８
８

M
ail yorozu@

gpc-gifu.or.jp

5月20日に行われた開所式の様子


